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L a relaci6n comercial e e 
Mexico y Estados Unid s 
ha alcanzado niveles hi to­

ricos, superando los 800 mil i­
Uones de d61ares en 2023 y ta 

proyectada por algunos analiis 
a sobrepasar el bill6n de d61 cs 
en la pr6xima dt!cada. Mt!xic 
no solo ha superado a Canad 
como el principal socio comer­
cial de Estados Unidos, sino que 
tambien ha sobrepasado a Cljina 
en impo_rr_a,ciones, c~~solida~do 
una pos,c,on es1rateg1ca en 
comercio norteamericano co 
una participaci6n de! J 6%~el 
comercio escadounidense. 

Sin embargo, este panora a 
enfrenta nuevos desafios 
la victoria electoral de Donal 
Trump. El presidente electo l1a 
anunciado planes para impo er 
arancelesdel 25% a lasimpo,­
taciones mexicanas a partir de! 
20 de enero de 2025, argumJn-

tando preocupaciones sobr~ 
migraci6n y narcotrafico. Est 
medida, que aparentemente 
violarla los terminos de! T- C, 
ha generado una respuesta 
firme de la presidenta mexi a 
Claudia Sheinbaum, quien h 
advertido que por cada aran el 
impuesto habra una respuest\l 
reclproca, alenando sobre el I 
riesgo de una guerra comerc al 
que podrfa generar inflaci6n 
perdida de empleos en ambo 
paJses. 
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Es crucialmente importante 
entender que las cadenas de su­
ministro en Norteamerica est3n 
tan integradas que cualquier 
arancel significativo afectarfa 
negativameme a empresas y 
consumidores de ambos [ados 
de la frontera. Analisis recientes 
estiman que los hogares esta­
dounidenses podrlan enfrentar 
un incremento anual de m~s de 
2,600 d6lares en sus gastos. 

La industria automotriz, con 
empresas tan re levances como 
General Motors, Stellantis y 

Ford, esta ultimo operando en 
Mexico desde hace casi 100 
afios, se verfa particularmcnte 
afecrnda por la disrupci6n en las 
cadenas de suministro trans­
fronterizas, lo que podr/a resul­
tar en relrnsos de producci6n y 
aumentos significativos en los 
costos de manufactura. 

Si bien la revisi6n formal del 
T-MEC esta programada para 
2026, la realidad politica actual 
exige comenzar desde ahora el 
proceso de dialogo y prepara­
ci6n. La amenaza de aranceles 
y las respuestas diversas desde 
Canada, donde algunas provin­
cias sugieren abandonar el enfo­
que trilateral por uno bilateral, 
representan un riesgo para la 
integraci6n norteamericana. Es 
fundamental mantener la visi6n 
trilateral que ha fortalecido a la 

regi6n como bloque ccon6mico 
global. 

Mexico debe prepararse para 
estas ncgociaciones resahando 
c l beneficio muruo de la integra­
ci6n econ6mica y cnfocandose 
en areas de oporrunidad como 
el desarrollo tecnol6gico y la 
industria de semiconductores. 
La consolidaci6n de Mexico 
como actor clave en las cadenas 
de suministro de alra tecnologia 
podria ser un argumento po­
deroso para mantener y forta­
lecer la integraci6n econ6mica 
regional. 

El Uamado al dialogo por 
parte de Mexico y su disposici6n 
para abordar las preocupaciones 
estadounidenses a traves de 
mecanismos trilaterales sugiere 
un camino constructivo hacia 
adelante. La historia ha demos-
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trado que la cooperaci6n y el 
entendirniento mutuo son mas 
efectivos que las medidas uni­
laterales para abordar desaffos 
compartidos. 

Sin embargo, es crucial que 
Mexico responda con acciones 
concretas y rcsultados medibles 
en tcmas sensibles como la mi­
graci6n irregular y el mlfico de 
fenta nilo, asi como Estados Uni­
dos dcbe hacerlo en el control 
del flujo de armas hacia Mexico. 
Estos desafios en la agenda bila­
teral requieren atenci6n urgente 
y soluciones efectivas, pero 
deben abordarse sin poner en 
riesgo la integraci6n comercial 
que ha convertido a Norteame­
rica en una regi6n cada vez mas 
integrada y competitiva a nivel 
global. 

La relaci6n comercial entre 
Mexico y Estados Unidos, yen 
side Norteamerica, ha probado 
ser resiliente ante crisis previas. 
El desafio actual requerira de 
diplomacia habit y un enfoque 
en los beneficios mutuos de la 
integraci6n econ6mica para 
mantener la fortaleza de Nortea­
merica como bloque econ6mico 
global. 
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